
CZ  IĘŚĆ
1. Kotek
Biznes!!!! „Hmmm…” – pomy la e . To jest to, co chc  robiś ł ś ę ć
i o czym zawsze marzy em. Zanim jednak prze o yszł ł ż
my l na dzia anie, a dzia anie przekujesz w firm , policz,ś ł ł ę
co zyskasz, a co stracisz.
Ja straci em wszystko…ł
Prawie wszystko…
Zaczyna si  ta podró  tak: rzucasz etat u pracodawcy,ę ż
który ci  „wykorzystuje”, bo nie op aca si  pracowa  u kogo .ę ł ę ć ś
Bo nie traktuje ci  tak, jakby  tego sobie yczy . My liszę ś ż ł ś
wi c: mam pomys , wi c dzia am sam. Otwieram firm …ę ł ę ł ę
Nazw  j … „Kotek” (bo adnie brzmi).ę ą ł
Jeste  wolny, bez pracy na etat… Najcz ciej wygl da toś ęś ą
tak: lecisz do urz du, sk adasz papiery, wypisujesz PKD,ę ł
zamawiasz piecz tk  i w zasadzie jeste  ju  w a cicielemą ę ś ż ł ś
firmy „Kotek”. Jeszcze tylko strona internetowa i gotowe.
Duma ci  rozpiera, bo czas zacz  dzia a . Znalaz e  lokalę ąć ł ć ł ś
na siedzib , niedrogi, przytulny, meblujesz go, zasiadasz zaę
biurkiem i… zaczynasz dzia a .ł ć
Bez wzgl du na to, w jakiej bran y firma dzia a – czy toę ż ł
handlowej, czy us ugowej – do – funkcjonowania niezb dnił ę
s  klienci, którzy generuj  dochód. Skoro ju  zdecydowa eą ą ż ł ś
si  na firm , to zapewne jakich  potencjalnychę ę ś
klientów ju  te  mia e , a je li nie mia e , to musisz ichż ż ł ś ś ł ś
zdoby , bo telefon na twoim biurku sam z siebie nie zadzwoni.ć
Min  miesi c… Do pracy przychodzisz z entuzjazmem…ął ą
Wydajesz kolejne pieni dze na reklam , na „adwordsa”,ą ę
na kampani  na Facebooku… Wymy lasz noweę ś
promocje, tak przecie  robi  wszyscy, wci  czujesz, e toż ą ąż ż
si  uda… ZUS op acasz, boli, ale trzeba buli … Takie sę ł ć ą
zasady tej gry.
I tak przez kolejne 90 dni…

2. Czas
Leci trzeci miesi c… Do pracy przychodzisz wci  punktualnie,ą ąż
ale czujesz, e pieni dze si  powoli ko cz . Co prawda,ż ą ę ń ą
mo na si  podratowa  ma  po yczk , ale to nie jestż ę ć łą ż ą



rozwi zanie… Kampanie reklamowe ograniczy e  ju  tylkoą ł ś ż
do „adwordsa” (maksymalnie 300 z  miesi cznie), a Facebookał ę
do 50 z  miesi cznie, bo bez kampanii mo na sił ę ż ę
jeszcze obej , ale bez op acanego ZUS-u ju  nie. Urz dyść ł ż ę
maj  to do siebie, e nie odpuszczaj  tego, co si  im nale yą ż ą ę ż
i wcze niej ni  my lisz ci gn  to od ciebie.ś ż ś ś ą ą
Tak wi c siedzisz w swoim wynaj tym biurze za nowiutkimę ę
biurkiem i zastanawiasz si , dlaczego jest inaczej nię ż
my la e  e b dzie, klienci wci  nie dzwoni … Przeczyta eś ł ś ż ę ąż ą ł ś
wszystko (je li nie wszystko, to na pewno wi kszo ), coś ę ść
dost pne w ksi garni na temat sprzeda y i handlu, ba! by eę ę ż ł ś
nawet na sze ciogodzinnym szkoleniu dla sprzedawców,ś
wi c nie rozumiesz, dlaczego tak s abo si  kr ci… Przecieę ł ę ę ż
robisz wszystko tak jak zalecali…
I tak…
Mija szósty miesi c… ZUS p acisz z lekkim opó nieniem,ą ł ź
ale udaje ci si  wi za  koniec z ko cem, klienci s ,ę ą ć ń ą
ale jakby ich nie by o, bo tego, co zarabiasz starcza na paliwo,ł
rachunek za telefon i na jakie  skromne zakupy…ś
Po raz pierwszy my lisz: ku wa, przecie  to nie tak mia oś ź ż ł
by …ć
Zaczynasz si  zastanawia , co robisz nie tak… Mo e gdzieę ć ż ś
jest b d, mo e nazwa nie ta, mo e lokalizacja, a mo e za ma ołą ż ż ż ł
pompuj  w reklam ?ę ę
I tak dzie  schodzi na przemy leniach.ń ś
Pracuj c na etacie, ko czy e  prac  i by  czas na rower,ą ń ł ś ę ł
pi k , chwil  z rodzin , a teraz jest jako  inaczej. ona zaczynał ę ę ą ś Ż
si  domy la , e co  idzie nie tak, ale nie dopytuje,ę ś ć ż ś
bo widzi, e jeste  podminowany, nie dopuszczasz – doż ś
siebie, my l c: a co tam ona mi pomo e… Zostajesz z tymś ą ż
wszystkim sam, z my lami… Min  rok od dnia rejestracjiś ął
firmy, ale nie obchodzisz – urodzin i nie wi tujesz sukcesu…ś ę
A mia y by  fanfary i wszystko mia o by  takie proste…ł ć ł ć
Tyle na ten temat przeczyta e , znasz na wyrywki historieł ś
tych, którym udawa o si  z powodzeniem rozwijał ę ć
firm , którzy zarabiaj  milion w rok… My lisz: co robi  nieę ą ś ę
tak, e ponosz  kl sk ? Zastanawiasz si  nad zmian  bran y,ż ę ę ę ę ą ż
mo e co  innego si  uda? Z bólem rodzi si  nowy pomys ,ż ś ę ę ł
którym mo na by by o si  zaj . Po kilku tygodniachż ł ę ąć
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dochodzisz jednak do wniosku, e pomys  mo e i jest dobry,ż ł ż
ale nie ma na jego realizacj  pieni dzy, bo obecna firmaę ę
poch on a wszystkie twoje oszcz dno ci… Coraz cz ciejł ęł ę ś ęś
wracasz do domu zawstydzony, z poczuciem winy, bo ju  ciż ę
nawet domownicy o nic nie pytaj , a wiadomo , e w a nieą ś ść ż ł ś
przed chwil  za ostatnie pieni dze op aci e  czynsz zaą ą ł ł ś
biuro, nie dodaje ci skrzyde … W pod ym nastroju k adzieszł ł ł
si  spa , ju  nie wykonujesz zalecanych wiczeę ć ż ć ń
i afirmacji z poradników motywacyjnych, bo skrzecz caą
rzeczywisto  sobie, a poradniki sobie, a twój optymizmść
rozbi y w drobny mak twarde regu y biznesu…ł ł

3. Upadek
Moment krytyczny nadszed  kolejnego miesi ca, gdy przysz ał ą ł
pora na zap acenie ZUS-u, czynszu i innych pierdó ,ł ł
lecz pieni dzy nie ma… Musisz wi c powa nie porozmawiaę ę ż ć
z on , przygotowujesz grunt pod rozmow , po kolacjiż ą ę
siadasz na kanapie ze spuszczon  g ow , bijesz si  z my lami:ą ł ą ę ś
jak to wyrazi , by by  zrozumianym? Jak si  przyznać ć ę ć
do pora ki, o której i tak domownicy ju  od dawna wiedzż ż ą
albo si  domy laj ? Po trzech godzinach monologu, wyrzucaniaę ś ą
z siebie czternastomiesi cznej m ki w biznesie,ę ę
smutnych opowie ciach o tym, co nie posz o, a mia o pój ,ś ł ł ść
co si  uda o, a co nie, alu, e wiat ci nie sprzyja, e kliencię ł ż ż ś ż
jacy  nie tacy, patrzysz w ko cu z ulg  w lustro. Ku twojemuś ń ą
zdziwieniu nikt nie ma do ciebie alu ani pretensji, eż ż
masz ju  do . ona z matczyn  mi o ci  przytula ci  i mówi:ż ść Ż ą ł ś ą ę
„Poradzimy sobie, nie martw si ”.ę
Czujesz ulg , po 14 miesi cach noszenia ci aru zrzuci eę ą ęż ł ś
go wreszcie z siebie. Ale to tylko chwilowa ulga, trzeba
bowiem stworzy  jaki  plan dzia ania na dalsze tygodnieć ś ł
i miesi ce, bo trzeba przecie  z czego  y  Po kilkunastuą ż ś ż ć
rozmowach z domownikami liczysz si  z ich zdaniem, boę
wiesz ju , e id c w pojedynk  – tak w yciu, jak i w biznesież ż ą ę ż
– doj  dok dkolwiek trudno… Opieraj c si  tylko naść ą ą ę
lekturze poradników motywacyjnych i na wizualizacji swojego
sukcesu, bez wsparcia i pracy, doj  tylko mo esz dość ż
przepa ci, która wyra nie oddziela realia od twojegoś ź
wyobra enia.ż
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