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1. Kotek
Biznes!!!! ,Hmmm...” — pomy$lates$. To jest to, co chce robié
i 0 czym zawsze marzytem. Zanim jednak przetozysz
myS$l1 na dziatanie, a dziatanie przekujesz w firme, policz,
co zyskasz, a co stracisz.
Ja stracitem wszystko...
Prawie wszystko...
Zaczyna sie ta podrdz tak. rzucasz etat u pracodawcy,
ktory cie ,,wykorzystuje”, bo nie optaca sie pracowac u kogos.
Bo nie traktuje cie tak, jakby$ tego sobie zyczyt. MyS$lisz
wiec: mam pomyst, wiec dziatam sam. Otwieram firme...
Nazwe jq... ,Kotek” (bo tadnie brzmi).
Jeste$ wolny, bez pracy na etat... Najcze$ciej wyglada to
tak. lecisz do urzedu, sktadasz papiery, wypisujesz PKD,
zamawiasz pieczatke i w zasadzie jeste$ juz wiaScicielem
firmy ,,Kotek”. Jeszcze tylko strona internetowa i gotowe.
Duma cie rozpiera, bo czas zaczaC dziatac. Znalazte$ lokal
na siedzibe, niedrogi, przytulny, meblujesz go, zasiadasz za
biurkiem i... zaczynasz dziata¢.
Bez wzgledu na to, w jakiej branzy firma dziata — czy to
handlowej, czy ustugowej — do — funkcjonowania niezbedni
sg klienci, ktérzy generujg dochod. Skoro juz zdecydowate$
sie na firme, to zapewne jakich§ potencjalnych
klientow juz tez miafe$, a jesli nie miate$, to musisz ich
zdoby¢, bo telefon na twoim biurku sam z siebie nie zadzwoni.
Minat miesigc... Do pracy przychodzisz z entuzjazmem...
Wydajesz kolejne pienigdze na reklame, na ,,adwordsa”,
na kampanie na Facebooku... Wymy$lasz nowe
promocje, tak przeciez robig wszyscy, wcigz czujesz, ze to
sie uda... ZUS optacasz, boli, ale trzeba buli€... Takie sg
zasady tej gry.
[ tak przez kolejne 90 dni...

2. Czas
Leci trzeci miesigc... Do pracy przychodzisz wcigz punktualnie,
ale czujesz, ze pienigdze sie powoli konczg. Co prawda,

mozna sie podratowaé matg pozyczka, ale to nie jest



rozwigzanie... Kampanie reklamowe ograniczyfe$ juz tylko
do ,,adwordsa” (maksymalnie 300 zt miesigcznie), a Facebooka
do 50 zt miesiecznie, bo bez kampanii mozna sie

jeszcze obejS¢, ale bez optacanego ZUS-u juz nie. Urzedy
majg to do siebie, ze nie odpuszczajg tego, co sie im nalezy

i wezesniej niz mySlisz $ciggnag to od ciebie.

Tak wiec siedzisz w swoim wynajetym biurze za nowiutkim
biurkiem i zastanawiasz sie, dlaczego jest inaczej niz

mys$late$ ze bedzie, klienci wcigz nie dzwonig... Przeczytate§
wszystko (je$li nie wszystko, to na pewno wiekszo$¢€), co
dostepne w ksiegarni na temat sprzedazy i handlu, ba! bytes
nawet na sze$ciogodzinnym szkoleniu dla sprzedawcéow,

wiec nie rozumiesz, dlaczego tak stabo sie kreci... Przeciez
robisz wszystko tak jak zalecali...

I tak...

Mija szosty miesigc. .. ZUS ptacisz z lekkim opdZnieniem,

ale udaje ci sie wigzac koniec z koncem, klienci sg,

ale jakby ich nie byto, bo tego, co zarabiasz starcza na paliwo,
rachunek za telefon i na jakie§ skromne zakupy...

Po raz pierwszy my$lisz. kuzwa, przeciez to nie tak miato
byc...

Zaczynasz sie zastanawiac, co robisz nie tak... Moze gdzie$
jest btad, moze nazwa nie ta, moze lokalizacja, a moze za mato
pompuje w reklame?

[ tak dzien schodzi na przemyS$leniach.

Pracujgc na etacie, konczyte$ prace i byt czas na rower,

pitke, chwile z rodzing, a teraz jest jako§ inaczej. Zona zaczyna
sie domysla¢, ze co$ idzie nie tak, ale nie dopytuje,

bo widzi, ze jeste$ podminowany, nie dopuszczasz — do

siebie, mys$lac: a co tam ona mi pomoze... Zostajesz z tym
wszystkim sam, z my$lami... Mingt rok od dnia rejestracji
firmy, ale nie obchodzisz — urodzin i nie Swietujesz sukcesu...
A miaty by¢ fanfary i wszystko miato by¢ takie proste...

Tyle na ten temat przeczytates, znasz na wyrywki historie
tych, ktorym udawato sie z powodzeniem rozwijaé

firme, ktorzy zarabiajg milion w rok... MyS$lisz. co robie nie
tak, ze ponosze kleske? Zastanawiasz sie nad zmiang branzy,
moze co$ innego sie uda? Z bdlem rodzi sie nowy pomyst,

ktorym mozna by byto sie zajg¢. Po kilku tygodniach
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dochodzisz jednak do wniosku, ze pomyst moze i jest dobry,
ale nie ma na jego realizacje pieniedzy, bo obecna firma
pochtoneta wszystkie twoje oszczednosci... Coraz czesciej
wracasz do domu zawstydzony, z poczuciem winy, bo juz cie
nawet domownicy o nic nie pytajg, a Swiadomo$¢, ze wtasnie
przed chwilg za ostatnie pienigdze optacite$ czynsz za

biuro, nie dodaje ci skrzydet... W podtym nastroju ktadziesz
sie spad, juz nie wykonujesz zalecanych ¢wiczen

i afirmacji z poradnikdw motywacyjnych, bo skrzeczgca
rzeczywisto$ € sobie, a poradniki sobie, a twdj optymizm

rozbity w drobny mak twarde reguty biznesu...

3. Upadek

Moment krytyczny nadszedt kolejnego miesigca, gdy przyszia
pora na zaptacenie ZUS-u, czynszu i innych pierdot,

lecz pieniedzy nie ma... Musisz wiec powaznie porozmawiac
z zong, przygotowujesz grunt pod rozmowe, po kolacji
siadasz na kanapie ze spuszczong gtowa, bijesz sie z mySlami.
jak to wyrazi¢, by by¢ zrozumianym? Jak sie przyznac

do porazki, o ktorej i tak domownicy juz od dawna wiedzg
albo sie domy$laja? Po trzech godzinach monologu, wyrzucania
z siebie czternastomiesiecznej meki w biznesie,

smutnych opowie$ciach o tym, co nie poszto, a miato pdjS¢é,

co sie udato, a co nie, zalu, ze Swiat ci nie sprzyja, ze klienci
jacys$ nie tacy, patrzysz w koAcu z ulgg w lustro. Ku twojemu
zdziwieniu nikt nie ma do ciebie zalu ani pretensji, ze

masz juz do$¢. Zona z matczyng mitoécig przytula cie i mowi:
»Poradzimy sobie, nie martw sie”.

Czujesz ulge, po 14 miesigcach noszenia ciezaru zrzucite$§

g0 wreszcie z siebie. Ale to tylko chwilowa ulga, trzeba
bowiem stworzy¢ jaki$ plan dziatania na dalsze tygodnie

i miesigce, bo trzeba przeciez z czego$ zy¢ Po kilkunastu
rozmowach z domownikami liczysz sie z ich zdaniem, bo
wiesz juz, ze idgc w pojedynke — tak w zyciu, jak i w biznesie
— doj$¢ dokadkolwiek trudno... Opierajgc sie tylko na
lekturze poradnikéw motywacyjnych i na wizualizacji swojego
sukcesu, bez wsparcia i pracy, doj$¢ tylko mozesz do
przepasci, ktéra wyraznie oddziela realia od twojego

wyobrazenia.
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